
Проект “Промотор Плюс” България 2003

Формуляр за участие(
в Конкурс за най-добър бизнес план
на стартиращи фирми, базирани на нови технологии
Второ ниво на подбор
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	Важно:
След попълване се изпраща по електронен път не по-късно от 12 януари 2004 на e-mail: vassia@fmi.uni-sofia.bg


	


Име на:


 FORMCHECKBOX 
  Фирмата       

 FORMCHECKBOX 
  Обособеното изследователско звено      

 FORMCHECKBOX 
  Индивидуалния участник        
Резюме на бизнес план

I. Продукти, пазари, конкуренция

1. Продукт или услуга, която ще продавате

1.1.  Подробно описание      
1.2. Съпътстващи характерни и отличителни черти (напр. сервиз и обучение, 
лиценз на ноу-хау, и т.н.)       
2. Кои са Вашите бъдещи потребители?

2.1. На кого смятате да продавате?
2.1.1. 
На вътрешния пазар: целева група      
2.1.2. 
На външния пазар: целева група      
2.2. Смятате ли оценката си за реалистична? Моля, отбележете с (.
 FORMCHECKBOX 

2.2.1. Достатъчно за стартиране на дейността.
 FORMCHECKBOX 

2.2.2. Нуждае се от допълнителни проучвания.
2.2.3. Знаете ли как да извършите проучванията. Ако имате проблеми, моля посочете ги:      
3. Какво използват в момента Вашите клиенти?


3.1. Кои са Вашите директни конкуренти?      

3.2. Кои са Вашите индиректни конкуренти?      
3.3. Моля, идентифицирайте заместителите на Вашия продукт / услуга.      

3.4. Моля, отбележете сравнителните предимства на Вашия продукт / услуга:

 FORMCHECKBOX 

3.4.1. Цена;

 FORMCHECKBOX 

3.4.2. Качество;

 FORMCHECKBOX 

3.4.3. Разнообразие;

 FORMCHECKBOX 

3.4.4. Наличност на пазара.

3.4.5. Коментар:      
4. Опитайте се да прогнозирате какъв е размерът на пазара (вътрешен и външен) сега и в следващите 3 години в натурални или парични показа-тели?

Таблица I.1

	Момент от време
	Вътрешен пазар
	Външен пазар

	Сега
	     
	     

	След 3 години
	     
	     


4.1. 
Кои са факторите, които могат да променят пазара?      
4.2. Опитайте се да определите какъв пазарен дял ще има Вашият продукт в проценти. За целта използвайте прогнозата за общия размер на пазара и Вашия дял в съпоставими единици.      
5.
Какви специфични изисквания от нормативните документи регламентират Вашия бизнес?       

5.1. Очаквате ли проблеми с разрешителни, лицензии и други?       
II. Стратегия на продажбите
6. Какви канали на дистрибуция смятате да използвате? Отбележете с (.
 FORMCHECKBOX 

6.1. Собствена търговска мрежа.
 FORMCHECKBOX 

6.2. Търговци на едро (посредници).

 FORMCHECKBOX 

6.3. Търговци на дребно.

6.4. Защо избрахте този начин?       
7. 
Ако ще продавате директно от фирмата, имате ли капацитет за това, и как ще го развиете?       
8. 
На каква база се формира ценообразуването на Вашия продукт / услуга? 
Моля, отбележете с (.
 FORMCHECKBOX 

8.1. Качество
 FORMCHECKBOX 

8.2. Себестойност

 FORMCHECKBOX 

8.3. Численост на клиентите

 FORMCHECKBOX 

8.4. Конкуренция
8.5. Нови потребителски свойства:      
III. Производство
9. На какъв етап на развитие е продуктът? Моля, отбележете с (.

 FORMCHECKBOX 

9.1. Идея


 FORMCHECKBOX 

9.2. Прототип


 FORMCHECKBOX 

9.3. Пазарен продукт
9.4. Какво още остава да се направи за успешното излизане на пазара (напр. изпитвания)?      
10. 
Каква част от продукта произвеждате сами и каква част се произвежда 
от подизпълнители?      
10.1. Разполагате ли с необходимите специалисти?      
10.2. Разполагате ли с технологично оборудване?      
11. 
Очаквате ли проблеми със снабдяването с материали и комплектова-
нето?      
11.1. Ако очаквате такива, как ще ги решите?       
IV. Управленски екип
12. 
Моля, направете оценка какви специалисти са необходими за успешното управление на бизнеса Ви?

12.1. Кои от тях са налични?      

12.2. Какъв е техният опит и умения (обща оценка)?       

12.3. Ако желаете, представете професионални биографии.       
V. Финансова информация
Предполагаем начален капитал (в лева)
Таблица V.1
	Обновление / ремонт
	     

	Оборудване
	     

	Инсталиране на оборудването
	     

	Услуги, консумативи
	     

	Първоначални разходи за материали
	     

	Правни и други такси
	     

	Лицензии и разрешителни
	     

	Телефон, Интернет, депозити за битови услуги
	     

	Осигуровки
	     

	Промоция и първоначална реклама
	     


	Непредвидени разходи
	     

	13. Общо първоначален капитал (в лева)
	     


(попълва се с цифри)

Разходи за един месец (в лева)
Таблица V.2

	Вашето собствено възнаграждение и осигуровка
	     

	Възнаграждения и осигуровки на служителите
	     

	Суровини и материали за производство
	     

	Наем
	     

	Реклама
	     

	Консумативи
	     

	Битови разходи (ток, вода, отопление, телефон, Интернет)
	     

	Данъци
	     

	Поддръжка
	     

	Транспорт
	     

	Непредвидени разходи
	     

	Други
	     

	14. Общо разходи за един месец (в лева)
	     


(попълва се с цифри)

За да разберете какви средства са Ви необходими за започване и тримесечна дейност на фирмата, умножете сумата от Таблица V.2 по 3 и съберете със сумата от Таблица V.1. Като извадите от получения сбор наличните пари, с които ще разполагате, можете да определите:
15. 
Необходимо допълнително финансиране за започване и тримесечна дейност на фирмата (в лева)      .

15.1. Какъв вид финансиране предпочитате да използвате? Отбележете с (:

 FORMCHECKBOX 
 15.1.1. Банков кредит

 FORMCHECKBOX 
 15.1.2. Рисков капитал (с обратно изкупуване на дяловете)

 FORMCHECKBOX 
 15.1.3. Участие в международни програми (частичен грант)

15.1.4. Друго:       
16. Приблизителна прогноза на паричния поток (в лева)
Поради голямата степен на неопределеност на настоящия етап, ако желаете, опитайте да попълните с учебна цел Таблица V.3.
Таблица V.3

	Паричен поток
	Месец

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Пари в банка


	     
	     
	     
	     
	     
	     

	2. Пари в каса


	     
	     
	     
	     
	     
	     

	3. Общо пари (1.+2.)


	     
	     
	     
	     
	     
	     

	4. Очаквани парични приходи от продажби
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	5. Общи постъпления (3. + 4.)
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	6. Разплащания за месеца
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	7. Паричен баланс в края на месеца (5. + 6.)
	     
	     
	     
	     
	     
	     


(попълва се с цифри)
VI. Ключови рискове
17. Кои са ключовите рискове? Моля опишете ги:
17.1. Производствени       
17.2. Технически       
17.3. Финансови       
17.4. Пазарни       
17.5. Други       
17.6. Рискове, които не могат да бъдат избегнати (инфлация, политическа неста-билност, природни бедствия и т.н.)       
18. Как ще се справите с тези рискове?      
VII. Заключение
19. 
Какво според Вас е решаващо за практическия успех на проекта Ви?      
20. 
Каква е ползата от реализацията на проекта Ви за региона и страната? 
Моля, отбележете с (.
 FORMCHECKBOX 
 20.1. Добавена стойност

 FORMCHECKBOX 
 20.2. Нови работни места

 FORMCHECKBOX 
 20.3. Екология

 FORMCHECKBOX 
 20.4. Увеличение на износа

20.5. Друго:      
Моля, попълнете за съответния вид участник.

Управител на фирма:       (име, презиме)
Ръководител на научния колектив:       (име, презиме)
Индивидуален участник:       (име, презиме)
Дата:       (дд/мм/гггг)
Критерии за оценка

Оценката се извършва по използваната на първо ниво на подбор петобална система.

1. Начин на представяне на анотацията на бизнес плана на стартиращата фирма (ясно и пълно формулирани бизнес решения, задълбочени проучвания, реалистично виждане на проблемите и т.н.)
2. Осъществимост на намеренията (наличност на мотивация, ресурс, опит от предишна дейност, партньори и др.)

3. Ползи от осъществяването на проекта за региона и страната.

4. Формулирани решения за управление на риска.
( Настоящият формуляр е адаптиран вариант на препоръчаната форма от Конкурса на Българо-Американския Инвестиционен Фонд “Награда за най-добър млад предприемач” за 2003 година.





